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	Verbale di Incontro



	Informazioni generali

	CLIENTE
	BSI

	DATA
	08 Ottobre 2004

	LUOGO
	Lugano – Via Peri

	OGGETTO
	Analisi situazione del progetto provisioning

	VERBALE REDATTO DA
	Gianluca Vadruccio


	Partecipanti

	Cognome e Nome
	Società
	Ruolo
	Riferimenti

	Michael Meli
	BSI
	Vice President Direttore IT
	michael.meli@bsi.ch

	David Vincenzetti
	HT
	Partner
	d.vincenzetti@hackingteam.it

	Gianluca Vadruccio
	HT
	Tech
	g.vadruccio@hackingteam.it

	Marco Bettini
	HT
	Sales
	m.bettini@hackingteam.it


	Argomenti trattati

	Nr.
	Argomento
	Descrizione
	Tempistiche

	1
	Motivi dello stop al progetto
	Sono cambiati i presupposti ed i requisiti del progetto in seguito a dubbi nati da:
1. dover decidere in fretta per la scadenza dell’offerta Netegrity al 50%

2. pressioni di Bosslab (dedotte da noi a causa del fatto che ha aggiunto una notevole parte economica di servizi alla nostra proposta)

3. Convincimento del capo (Mandelli) della possibilità di avere solo uno strumento di workflow che gestisca anche i processi amministrativi
	//

	2
	Come si prosegue
	Meli ha avuto il mandato di valutare la possibilità di scegliere un prodotto/progetto di workflow tra i seguenti:
1. Staffware

2. Ultimus

3. Icsos

Ha già fatto i primi colloqui con i partner di riferimento ma la prima sensazione è quella che in termini di costi e di complessità non ci discosta molto da un progetto di provisioning e quindi potrebbe anche riproporre la nostra candidatura.
	Entro fine ottobre 2004

	3
	Strade percorribili entro ottobre 2004
	Meli intravede tre strade percorribili da valutare entro fine mese:
1. scelta di un prodotto e del relativo progetto di workflow qualora ci siano convenienze economiche e di semplicità
2. Bosslab decide di portarsi in casa Tivoli come prodotto di provisioning e di offrirlo come servizio a tutti i suoi clienti (fra cui BSI)

3. Scelta di proseguire con il provisioning e di valutare e decidere fra Netegrity o Tivoli (IBM è comunque ritornata all’attacco)
	//

	4
	Cosa possiamo fare
	Si può procedere con un incontro in cui si chiariscano, insieme a Bosslab, i termini del loro intervento. In questo modo si potrebbe arrivare ad un’intesa che porti ad una presentazione maggiormente conveniente dell’offerta Hacking Team / Netegrity. Si unirebbero così gli sforzi Bosslab (ipotizzando che li vogliano sostenere) agli sforzi HT.
	Giovedì o venerdì della settimana del 11 ottobre

	5
	Situazione riguardo a CA
	Si è fatto presente a Meli che CA ha appena comprato Netegrity. Questo potrebbe assumere un ruolo positivo in quanto BSI è contenta di CA ed utilizza al suo interno il prodotto CA di SSO.

Meli ha chiesto uno special bid e ci ha indicato i riferimenti della persona CA che li segue in Svizzera (Simone Indelicato – Sede di Kloten).
	//


	Azioni da intraprendere

	Azione
	Responsabile
	Tempistiche

	Pianificare con Netegrity e CA i termini di intervento e le modalità con cui proseguire (special price)
	Marco
	Appena possibile

	Incontrarsi con BSI e Bosslab per arrivare ad una intesa per la presentazione della nuova offerta congiunta
	Marco e Federico
	Giovedì o venerdì della settimana del 11 ottobre


	Eventuali dettagli tecnici

	Argomento
	Descrizione
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